Part du
marché
(dans la GD
britannique)

4 %

Cosur du
marché

|

44 %

DE LA SEGMENTATION DU MARCHE...A LA SEGMENTATION DE L'OFFRE :

) Les AOC a 50 HI/Ha n'ont qu'un petit segment des marchés export , pour étre durablement valorisées

Exemple de la Grande Bretagne :

Rendement minimum
des vignes, pour
"tenir durablement"
sur le segment, en
produisant en France

Segmentation du
marché britannique,
selon les prix de vente
au consommateur
TTC/col en G.D.

Exemple de la Grande Bretagne
Produit brut / Ha
permettant de "tenir
durablement”

"Solde" pour prix du
vin en vrac
(voir calculs sur

pages suivantes...)
(= colonne 2 x colonne 3)

>6 L
de5a6£
e>4 100 €/HI 40 HI/Ha
minimum
de 4a5€£
S BOHIHa - d--------- 5000 €/Ha
62,5 €/HI
~~._ 80 HlI/Ha ---~ 5000 €/Ha
Quel(s) vin(s) ays ?
de3a4e£E Avec quels cépage
~Avec quelles techniques ?
52,5 €/HI _ (irrigation.2_ Copeaux ?)
----------- 95 Hl/Ha _ Avec quels exportateurs ?
“=~1.__ Quelle "banniére” ? ~~--.|
~~~~.5000 €/Ha
<3£ "Extrapolation"
:4115 €/H| (7))_ _______ -~~~ 120 HI/Ha - T~~~ ~7"7"==- 5000 €/Ha

Répartition de la
production du Sud-Est de la
France (PACA+Corse+07+26)

62 %...
a 45 Hl/Ha de
moy. gyinquennale

AOC

2éme
PROBLEME

22 % a 63 HI/Ha
de moy. quinquen. :
trés loin des "80" et
"95" HI/Ha
nécessaires...

VdPays
(agréeés)

16 % a6 HiHa

de moy. quinquen. !

guére plus de la 1/2
des "120 HI/Ha"

VdTable

Source : UBIFRANCE

Sources : groupe de travail CEVISE
( voir calculs sur pages suivantes...)

Source : DGDDI
(moyenne 2001/02/03)
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II) 6 EXEMPLES DE SEGMENTATION DU MARCHE EXPORT,
AVEC "REMONTEE" AU PRIX DU VIN EN VRAC

NB : Les marges sont calculées pouvoir "tenir durablement" c'est-a-dire : "batir des marques”, renouveler les investissements, ...
Il ne s'agit donc pas de "coups"...

Grande-Bretagne en G.D. USA en G.D. Belgique en G.D. |Allemagne en GD

SEGMENTS DE MARCHE ler exemple 2éme exemple 3éme exemple* 4eme exemple 5éme exemple 6eme exemple 7éme exemple
1) PRIX 70-30 % *

CONSOMMATEUR, 3,49 £ /col 3,99 £ /col | 4,99 £ /col 7,7 $/col 9 $/col 3,5€/cal (?) 3,21 €/col

AU COL
DECOMPOSITION DU PRIX, DU COL AU CHAI D'EMBOUTEILLAGE : SUR PAGE 3 SUR PAGE 4 SUR PAGE 5
2) ZS%OSEPART CHAI, 1 euro/ col 1,36 euro / col 1,88 euro / col 1,52 euro / col 2,00 euros / col 1,53 euro / col (?) 1,80 €/col

DECOMPOSITION DU PRIX, DU CHAI D'EMBOUTEILLAGE A LA CAVE, SUR PAGE 3 SUR PAGE 4 SUR PAGE 5

3) PRIX DU VIN EN

mémg produit *
— >

60465€/HL | 60465€/HL

VRAC, 50a55€/HL 60a70€/HL 954 105€/HL 80 a 85 €/HI (?) 105 a 110 €/HL
"DEPART CAVE"

4) RENDEMENT / HA
NECESSAIRE - - = 60 HL / HA (?) =47 HL / HA
POUR RENTABILITE - 95(3~|\_|/I|_D'/FHA = 80 HL / HA = 80 HL / HA =75 HL /HA ~ 5?_)|:I(‘)éHA (Rendement réel |(=Rendement réel
DURABLE (=VvDP) (=VvDP) (= VDP) ~ moyen des VDP du | moyen des AOC

(=5 000 €/HA)
voir N.B. en sous-titre

ou AOC ALSACE)

Méridionales)

Sud-Est)

Méridionales)

* Pour avoir des bouteilles a 4,99 £ en fond de rayon, il faut souvent pouvoir faire plus du double en promotion a 3,99 £...
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1) DETAILS DES CALCULS SUR GRANDE BRETAGNE :
3 EXEMPLES DE SEGMENTATION DU MARCHE EXPORT EN GRANDE-BRETAGNE,
AVEC "REMONTEE" AU PRIX DU VIN EN VRAC
Présentation des calculs détaillés, évoqués sur la page 2

Grande-Bretagne en G.D.
SEGMENTS DE MARCHE ler exemple 2éme exemple <:|:> * 3éme exemple
1) PRIX CONSOMMATEUR, AU COL 3,49 £ /col 3,99 £ /col 4,99 £ /col
Taux de marge du distributeur - 25% du prix final du col TTC - TVA sur - 25% du prix final du col TTC - TVA sur - 30% du prix final du col TTC - TVA sur
9 cette marge soit 0,74 £ /col cette marge soit 0,85 £ /col cette marge soit 1,27 £ /col
Frais de formalités fiscales - 17,5% du prix final du col hors formalités |- 17,5% du prix final du col hors formalités| - 17,5% du prix final du col hors formalités
(= TVA a 17,5 % pour GB) fiscales soit 0,52 £ /col fiscales soit 0,594 £ /col fiscales soit 0,743 £ /col
Transports France -0,2 £ /col -0,2 £ /col -0,2 £ /col
et pays concerné
Droits d'accises -1,26 £ /col -1,26 £ /col -1,26 £ /col
. - 3% du prix départ chai du col - 8% du prix départ chai du col - 10% du prix départ chai du col
Taux de marge de l'importateur/agent = 0,0186 £ /col = 0,07 £ /col = 0,11 £ /col
Prix du col "depart cha”, = 0,75 £ /col = 1,016 £ /col = 1,407 £ /col
enfou$
2) PRIX "DEPART CHAI", # 1 euro / col # 1,32 euro / col # 1,83 euro / col
AU COL, en euros
Estl_rrjatlon\du co(t de mise en bouteilles avec - 0,58 euros/col - 0,8 euro /col - 0,8 euro /col
matiéres seches...
marge (hors Mise et MS) de I'embouteilleur 0 - 0,05 euro/col P C—— - 0,5575 euro / col
3) PRIX DU VIN EN VRAC,
"DEPART CAVE" 53€/HL 63 €/ HL 63 €/ HL
SN— A
—

NB : Ces 3 segments représentent 68% "du marché UK" (89% avec le segment < 3 £...)
Source : UBIFRANCE

* Pour avoir des bouteilles a 4,99 £ en fond de rayon, il faut souvent pouvoir faire plus du double en promotion a 3,99 £...
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IV) DETAILS DES CALCULS SUR U.S.A :
2 EXEMPLES DE SEGMENTATION DU MARCHE EXPORT AUX USA,
AVEC "REMONTEE" AU PRIX DU VIN EN VRAC
Présentation des calculs détaillés, évoqués sur la page 2

USA en G.D.
SEGMENTS DE MARCHE 4éme exemple 5éme exemple
1) PRIX CONSOMMATEUR, AU COL 7,7 $lcol 9 $/col
Taux de marge du distributeur * - 52% du prix final du col soit 4 $ /col - 52% du prix final du col soit 4,68 $ /col
Frais de formalités fiscales
Transports Franc,e - 0,75 $ /col - 0,75 $ /col
et pays concerné
Droits d'accises -0,42 $ /col -0,42 $ /col
Taux de marge de l'importateur - 25% du prix départ chai du col soit 0,5$ /col - 25% du prix départ chai du col soit 0,66 $ /col
Prix du col "depart chai", = 2% /col = 2,63 $/col
en £ou $
2) PRIX "DEPART CHAI",
AU COL, en euros #1,52 euro / col # 2 euros/ col
E§t|mat|on du colt de mise en bouteilles avec matieres - 0,8 euro /col - 0,8 euro /col
seches...
marge (hors Mise et MS) de I'embouteilleur - 0,223 euro /col - 0,45 euro /col
3) PRIX DU VIN EN VRAC,
"DEPART GAVE" #66 €/HL # 100 €/ HL
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PAGE5: BELGIQUE + ALLEMAGNE
3SEXEMPLESDE SEGMENTATION DU MARCHE EXPORT EN BELGIQUE ET EN ALLEMAGNE,
AVEC"REMONTEE" AU PRIX DU VIN EN VRAC
Présentation des calculs détaillés, évoqués sur la page 1

Belgique en G.D.

Allemagne en GD

SEGMENTS DE MARCHE

6éme exemple

7éme exemple

8éme exemple

1) PRIX CONSOMMATEUR, AU COL 3,5€/col (?) 3,21 €/col 4,98 €/col (?)
Taux de marge du distributeur 0,68 (?) - 23% du prix final du col soit 0,73 € /col - 25% du prix final du col soit 1,245€ /col
. e - 16% du prix final du col hors formalités fiscales - 16% du prix final du col hors formalités
?
Frais de formalités fiscales 0.71(?) soit 0,44 € /col fiscales soit 0,68 € /col
Transports France 0,05 (?) 0,25 € /col 0,25 € /col
et pays concerné
Droits d'accises 0,35 (?)
- 15 % du prix départ chai du col
Taux de marge de l'importateur 0,18 (?) en contact avec le client soit 0,375 €/col
Prix du col "depart chai",
enfou$
2) PRIX "DEPART CHAI",
= ? = =
AU COL. en euros 1,53 €/col (?) 1,80 €/col 2,50 €/col
Est|m§1t|on du codt .d‘e mlsg en 0,70 € (?) 0.75€ 0.80 €
bouteilles avec matiéres seches...
r'narge (hqrs Mise et MS) de 0,20 € (?) 0,25 0,56 €
I'embouteilleur
3) PRIX DU VIN EN VRAC, 84 €/HL (?) 108 €/HT 152 €/HL

"DEPART CAVE"
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